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Inventando la educacion del futuro

Del sdbado noche a la preocupacién por temas sociales y educativos. One Click pone
sus aios de experiencia en la Red al servicio de Unicef y del Ministerio de Educacion.

MARIA GONZALEZ DE PAZ.Madrid

Se llamaba Copanova.com y
vendia diversion. Joy Eslava,
Pachd y Palacio de Gaviria se
contaban entre sus principa-
les clientes. En 1999, lo que
ahora es One Click se formd
con un capital inicial de
friends and family. En tan so-
lo un mes de andadura, ya
habia firmado unos 150.000
euros en contratos de rela-
ciones publicas y tenia 4.000
usuarios registrados.

Pronto se hizo evidente la
necesidad de invertir en tec-
nologia. Alfredo Horna, la
voz cantante de Copano-
va.com, recuerda que fue en
aquel momento cuando so-
brevino la crisis de las punto-
com. Se habian creado mu-
chas expectativas en torno a
Internet. Terra habia llegado
a cotizar en Bolsa mas que
Repsol. Muchas compaiifas
de capital riesgo empezaron
a invertir dinero, surgié un
gran numero de empresas
dedicadas a Internet. Pero,
“el mercado no pudo asumir-
lo”, asegura Horna. “Una ge-
neracion de emprendedores
de menos de treinta afos,
quizas la mejor que ha teni-
do Espaia, fue victima de la
crisis”, ailade. Muchas pun-
tocom quedaron entonces
por el camino.

Supervivientes

Copanova.com se vio arras-
trada por la desconfianza en
el sector. Pero Horna y quie-
nes estaban con ¢l en el pro-
yecto supieron encontrar al
desastre su lado positivo:
“Gracias a Copanova.com
aprendimos a hacer web.
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La empresa sobrevivié a la crisis de las ‘puntocom!.

conocimientos para otras
empresas?”. Aquella idea fue
su salvacion.

Asinaci6 One Click. Atras
quedaron los bares de copas.
“Empezamos a prestar servi-
cios a empresas de ambito
social y educativo. Nos he-
mos especializado en educa-
cién, también trabajamos en
temas sociales”, aclara Hor-
na. De esta forma, One Click
ha elaborado paginas web
para el Ministerio de Educa-
cién y Ciencia y para Unicef.
Fl director del proyecto ase-
gura que el sector “estd muy
en boga porque se persigue
el empleo de estas tecnolo-
gias en las aulas. Esto tam-
bién implica ensefiar al pro-
fesor a utilizarlas. Hemos te-
nido que hacer un poco de
pedagogia en este sentido”.

Una web para educar alos

One Click ha creado
una web parala
lucha contra el Sida
que ha amadrinado
la cantante Shakira

nifios en el arte flamenco,
otra para ayudarles a apren-
der inglés, una més para en-
sefiarles a tocar la guitarra...
Estas son s6lo algunas de sus
creaciones. Por otro lado,
One Click ha elaborado para
Unicef una pagina sobre la
lucha contra el Sida. Esta
web ha sido amadrinada por
la cantante Shakira. En su
concierto de Las Ventas el
proximo 22 de junio, se pro-
yectaran esloganes de con-
cienciacion y también la di-
reccion de la pagina.

One Click factura aproxi-
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madamente 700.000 euros
anuales. Casi el 50% de esta
cifra se destina a I+D. “Gran
parte de nuestro negocio es
estar ala dltima. Las tecnolo-
gias web cambian cada dos
afios. Ahora queremos apro-
vechar el ancho de banda pa-
ra crear una segunda genera-
cién de web y poder ofrecer
otros servicios”, sefiala el
fundador de One Click.

La empresa atravesé el
umbral de rentabilidad en el
afio 2003. Desde entonces ha
ido creciendo y obtiene be-
neficios de unos 175.000 eu-
ros, equivalentes al 25% de lo
facturado. Horna destaca
que One Click atn estd en
una etapa de reinversion y
crecimiento. “Pero somos un
equipo con experiencia, bien
orientado. Ponemos mucha
ilusién”, asegura.

One Click
incorpora
animaciones 3D
asus disefos
web. Estos son
los llamados
‘agentes
virtuales,que
acompanan al
internauta en su
recorrido por las
péginasy le
ayudan a
comprender los
contenidos.

AYUDAS Y SUBVENCIONES

» MADRID
Imagen y publicidad

Apoyo a las actividades de promocién de la
imagen de los productos y servicios de una
empresa en el exterior con la preparacion y
edicion de catdlogos y tripticos; videos, pro-
gramas audiovisuales y paginas web.

Podran contar con ayuda econdmica los gastos de prepa-
racion, edicion y, en su caso, traduccién de catilogos y
tripticos, siempre que se realicen en lengua extranjera o se
incluya la clausula Este catdlogo estd destinado a la Expor-
tacion; de realizacion de videos, programas audiovisuales,
paginas web, siempre que se realicen en lengua extranjera
o se incluya el texto Esta informacién estd destinada al
mercado de exportacion; y de insercién de anuncios en
ediciones especiales de revistas profesionales editadas en
el extranjero. Sera obligatorio para la concesion de la ayu-
da solicitada que en el catalogo, triptico, video, programa
audiovisual, pagina web o anuncio aparezca la mencioén de
forma visible: catdlogo, triptico, video, programa audiovi-
sual o pagina web realizado con el patrocinio de la Cimara
de Comercio e Industria de Madrid.

La solicitud de la ayuda se realizard antes de que pasen
los 20 dias naturales desde la realizacion de la actividad.
La cuantia de la ayuda ascendera al 509% de los gastos de
preparacion, edicién y, en su caso, traduccion de catilogos
y tripticos hasta un maximo de 3.000 por empresa y afio.
El 50% del importe de gastos de realizacion de videos, pro-
gramas audiovisuales, pigina web hasta un maximo de
1.200 por empresa y afo, sin poder acceder de nuevo a tal
ayuda hasta transcurridos dos afios. Y el 50% del importe
de los gastos de insercion de anuncios en ediciones espe-
ciales, revistas profesionales, etc. Hasta un maximo de
1.500 por empresay afio.

Asesoria juridica para la realizacién de contratos inter-
nacionales: Apoyo a la labor de asesoria juridica en la re-
daccién y realizacion de los diversos contratos internacio-
nales que la empresa necesite en su proceso de internacio-
nalizacion.

Podran contar con ayuda econdmica los gastos que se
produzcan en concepto de asesoria juridica, facturados
por profesionales especializados y debidamente acredita-
dos, para la redaccion y realizacion de contratos interna-
cionales de exportacion, distribucion, agencia, joint ventu-
re, etc., y que supongan la exportacién de productos o el
establecimiento de la empresa en el exterior. La solicitud
de la ayuda se realizard antes de que pasen 20 dias natura-
les desde la realizacion de la actividad.

Laintensidad de la ayuda alcanzara el 50% de los gastos
de asesoria juridica para la redaccion y realizacion de con-
tratos internacionales de exportacion, distribucion, agen-
cia, joint venture, etc., y que en definitiva supongan la ex-
portacion de productos o el establecimiento de la empresa
en el exterior hasta un méximo de seiscientos.

Consorcios de exportacién: Apoyo a la constitucién y
funcionamiento de consorcios de exportacion creados al
amparo del programa que a tal fin tiene implantado la Ca-
mara. Podran contar con ayuda econdmica los gastos de
constitucion, estructura y funcionamiento necesarios para
la creacién e internacionalizacion del consorcio. Se consi-
deraran gastos de constitucion los siguientes: redaccioén y
firma de la escritura, de los estatutos, inscripcion en regis-
tros, certificaciones y demds gastos inherentes a este con-
cepto asi como las revisiones que sean necesarias en el
primer afio de existencia del Consorcio. Se excluyen los
impuestos provenientes por estos conceptos.

Se consideraran gastos de estructura el sueldo 6 salario
y Seguridad Social del gerente y los gastos de compra de
equipos informaticos basicos y necesarios para el funcio-
namiento del Consorcio. Seran gastos de funcionamiento
el Registro de Patentes y Marcas del Consorcio y la com-
pra de informacion relacionada con el proceso de interna-
cionalizacién del Consorcio. Quedan excluidos de apoyo
todos los gastos que pudieran ser facturados por empresas
pertenecientes o asociadas al Consorcio.

El plazo de presentacion de solicitudes no sera superior
a 20 dias después de la realizacion del gasto en el caso de
que se opte por solicitar la ayuda de forma puntual por ca-
da gasto realizado. La ayuda anual méxima por Consorcio
no podrd superar la cifra de 30.000. El periodo susceptible
de ayuda para cada Consorcio serd de un afio natural a
partir de la fecha de su constitucion juridica.

Informacion facilitada por Subvencion Directa
www.subvenciondirecta.com



